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Resultados del tercer trimestre de 2016

VidaCaixa gané 363,5 millones de euros

VidaCaixa es la entidad que mas crece en planes
de pensiones

« La aseguradora avanzo 1,4 puntos en cuota de mercado en planes de
pensiones.

o EI volumen de recursos gestionados en planes de pensiones de la entidad
crecio un 10,6%, casi 7 puntos por encima del mercado.

« El beneficio neto consolidado de VidaCaixa hasta septiembre ascendio a
363,5 millones de euros, un 46% mas que en septiembre 2015.

« El volumen de recursos gestionados supero los 65.000 millones de euros, un
12,6% mas que en el mismo periodo del ano anterior.

o El total de primas y aportaciones crecio en un 37,9% hasta llegar a los
8.010,5 millones de euros.

« El ahorro individual fue el principal motor de crecimiento del negocio de la
compainia, gracias a los productos de ahorro sistematico (PIAS y SIALP) y a los
Planes Destino.

o El ahorro garantizado fue el que supuso un mayor volumen de primas y
aportaciones de nueva contratacion.

« La entidad aseguradora supero los 4,4 millones de clientes, un 6,8% mas que
hace un ano.

« VidaCaixa pago 2.731 millones de euros en prestaciones a sus clientes.

Barcelona, 3 de noviembre de 2016. VidaCaixa, entidad lider del sector asegurador en
Espafia, fue la compania que mas crecid en planes de pensiones a cierre del tercer
trimestre de 2016. Concretamente, el volumen de recursos gestionados en sus planes de
pensiones avanzé un 10,6% en relaciéon al mismo periodo del afo anterior, una cifra casi
7 puntos superior a la media del mercado, que avanzé a un ritmo del 3,7%.
Sin VidaCaixa, este segmento de mercado habria crecido solo un 1,9%. Este crecimiento
se traduce en un incremento de la cuota de mercado de 1,4 puntos interanuales hasta
alcanzar un 22,6%.En vida también se registra un crecimiento sustancial en recursos
gestionados.

A cierre del tercer trimestre, el beneficio neto consolidado de VidaCaixa fue de 363,5
millones de euros, un 46% mas que en el mismo periodo del afo pasado. Este notable
incremento se debe principalmente al buen comportamiento de las carteras de ahorro y
riesgo, especialmente del segmento individual, ademas de beneficios extraordinarios
provenientes de la gestibn activa de inversiones. Sin contabilizar extraordinarios, el
crecimiento del negocio respecto a septiembre de 2015 fue del 21%.
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Hasta final de septiembre, la comparfia gestion6 un volumen total de recursos
65.178 millones de euros, un 12,6% mas que en 2015. Durante estos nueve primeros
meses del ano, VidaCaixa comercializé un total de 8.010,5 millones de euros en primas y
aportaciones, una cifra que supone un incremento del 37,9%.

Durante este periodo, la compafia superé los 4,4 millones de clientes Unicos, un 6,8%
mas en relacién a septiembre del afio anterior.

Ranking de planes de pensiones — Total Mercado

VidaCaixa lidera el ranking de planes de pensiones tanto por patrimonio gestionado v,
segun los datos de Inverco, fue la entidad que mas creci6 en este terreno.

El volumen de patrimonio gestionado en planes de pensiones superé los 23.600 millones
de euros, un 10,6% en relacion al mismo periodo del afo anterior y una cifra muy
superior a la media del mercado que avanz6 a un ritmo del 3,7%. Sin VidaCaixa, el
mercado habria crecido un 1,9%.

En cuanto a cuota de mercado, VidaCaixa avanzé respecto a septiembre de 2015 1,4
puntos.

Var. RK vs. Patrimonio 3T  Var. Patr. vs. Cuota de Var. Cuota vs.
RK 3T 2016 GRUPOS FINANCIEROS
3T 2015 - 2016 3T 2015  mercado 3T 2016 3T 2015
= 0 1 VIDACAIXA 23.652 10,6% 22,6% +1,4 p.p.
= 0 2 COMPETIDOR 1 21.389 3.0% 20.5% -0.2pp.
=0 3 COMPETIDOR 2 9.497 7% 9.1% -0.5p.p.
=0 4 COMPETIDOR 3 6.773 1,9% 6.5% -01pp.
5 0 5 COMPETIDOR 4 5.989 2,6% 57% -01pp.
TOTAL 104.581 3,7%
TOTAL SIN VIDACAIXA 80.929 1,9%

Fuente: INVERCO. Datos en millones de euros

Ranking de planes de pensiones — Sistema individual

En el sistema individual, el patrimonio gestionado en planes de pensiones de VidaCaixa
crecid un 15,3% en un escenario en que el mercado crecié a un ritmo del 4,2%. Este
crecimiento supuso que la cuota de mercado de la entidad creciera en 2,1 puntos
interanuales.

Var.RKvs. RK?3T Patrimonio 3T Var. Patr. vs. Cuota de mercado Var. Cuota vs.
GRUPOS FINANCIEROS
3T 2015 2016 2016 23T 2015 2T 2016 2T 2015
= 0 1 VIDACALXA 15.006 15,3% 22.0% +2,1p.p.
=0 2 COMPETIDOR 1 12494 5,0% 183% +01pp.
=0 3 COMPETIDOR 2 7.907 2 4% 116% 08pp.
= 4 COMPETIDOR 3 4928 4.3% 7.2% +00pp.
* 1 5  COMPETIDOR 4 4057 46% 5,9% +00pp.
TOTAL 68.327 4,2%
TOTAL SIN VIDACAIXA 53321 1,5%

Fuente: INVERCO. Datos en millones de euros
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La rentabilidad de los planes de pensiones individuales de VidaCaixa se ha situado por
encima de la media del mercado, con un 2,5% frente al 2,2% del mercado segun datos
de Inverco. A ello ha contribuido la gestion activa de las inversiones y, en especial, los
movimientos tacticos de renta fija, tanto publica como privada.

Ranking de grupos: primas Vida — Total mercado

VidaCaixa se mantiene como lider en el ramo Vida con una cuota de mercado del 28,5%
en cuanto a volumen total de primas, que significa un incremento interanual de 2,2
puntos.

Segun los datos de ICEA, las primas de VidaCaixa alcanzaron un volumen superior al de
sus tres competidores mas cercanos juntos. En la variacién interanual, el crecimiento se
situ6 en el 39,5%, muy por encima del crecimiento medio del mercado, que en el tercer
trimestre fue del 29%. Sin VidaCaixa, el mercado habria crecido un 3,8% menos.

Var.RKvs. RK3T . Var. Primas. vs. Cuota de Var. Cuota vs.

3T2015 2016 GRUFOS FINANCIEROS Primas3T2016 372015 mercado3T2016 3T 2015
) 1 VIDACAIXA 6.500 39,5% 28,5% +2,2 p.p.
2 0 2  COMPETIDOR 1 3335 73.3% 14.6% +37pp.
1 3 COMPETIDOR 2 1297 13,7% 6,1% 08pp.
4 0 4  COMPETIDOR 3 1232 2.0% 5.4% ATpp.
1 5  COMPETIDOR 4 1.043 55.7% 46% +08pp.

TOTAL 22.792 29,0%

TOTAL SIN VIDACAIXA 16.292 25,2%

Fuente: ICEA. Datos en millones de euros.

El volumen de recursos gestionados en seguros de vida por la compafia a cierre de
septiembre crecié también a un ritmo superior al del mercado. Mientras que VidaCaixa
crecié un 13,8% en relacién al afio anterior, el mercado lo hizo un 5,9%.

Var. RK vs. RK 3T Provisiones 3T Var. Provisiones. Cuota de mercade Var. Cuota vs.

3T 2015 2016 ellpeila ez iel 2016 vs. 3T 2015 3T 2016 3T 2015
= 0 1 VIDACAIXA 40.783 13,8% 23,2% +1,6 p.p.
> 0 2 COMPETIDOR 1 17.806 0,8% 10,1% 07pp.
=0 3 COMPETIDOR 2 15.054 0.7% 9.1% 0.6pp.
= 0 4 COMPETIDOR 3 14619 1.2% 8,3% 06pp.
5 0 5 COMPETIDOR 4 9457 33.8% 5,4% +1.1pp.

TOTAL 175.643 5,87%

TOTAL SIN VIDACAIXA 134.860 3,68%

Fuente: ICEA. Datos en millones de euros.
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Evolucion del sequro de Vida: VidaCaixa vs. el mercado
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El negocio de ahorro

VidaCaixa comercializdé 7.389,3 millones de euros en primas y aportaciones hasta el 30
de septiembre de 2016, cifra que supone un incremento del 40,2% en relacion al
acumulado hasta el cierre de septiembre de 2015.

El ahorro individual fue el principal motor de crecimiento del negocio de ahorro en
este periodo. Las aportaciones a planes de pensiones y las primas a seguros de ahorro
individuales sumaron un total de 6.738,3 millones de euros, suponiendo un crecimiento
del 48,4% con respecto al ano anterior.

En un entorno econdmico inestable, existe una mayor concienciacién social de la
importancia del ahorro sistematico que garantice suficiencia de ingresos en la jubilacién y
de forma vitalicia. Esta mayor base social se tradujo en la comercializacién de productos
mas liquidos que los planes de pensiones pero también con ventajas fiscales e igual
politica de inversién. Esta nueva base de ahorro se vehiculd principalmente a través de
la Cuenta CaixaFuturo (PIAS y SIALP) y los Planes Destino (cartera objetivo).

En particular, el ahorro garantizado es el que supuso un mayor volumen de primas
y aportaciones de nueva contratacion. En total, se comercializaron mas de 2.500
millones de euros en productos de ahorro garantizado (PPA, PIAS, SIALP y rentas
vitalicias), lo que supuso un crecimiento del 60% en relacién al mismo mes de 2015.

Asi mismo, las aportaciones a planes de pensiones individuales crecieron un 44% hasta
alcanzar los 1.269 millones de euros, incluyendo el impacto de la migracion de planes de
pensiones de Barclays.

En cuanto a recursos gestionados, el volumen total en planes de pensiones (individuales
y colectivos) ascendié a 24.374,1 millones de euros de los que 15.701,7 millones de
euros corresponden al segmento individual y el resto a colectivos, segmento en el que
las aportaciones fueron un 21% superiores a las del afio anterior (sin tener en cuenta la
incorporacién del plan de empleo de aportacion definida de Barclays al plan de
empleados de CaixaBank).
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Negocio de riesqo

Las primas de vida-riesgo alcanzaron los 621,2 millones de euros, un 14,7% mas que en
septiembre de 2015. El grueso del negocio responde al segmento de particulares, al que
corresponden 399,5 millones de euros en primas, segmento que crece un 14,7% en
relacion al mismo periodo de 2015. Por su parte, el segmento de colectivos comercializé
un total 221,7 millones de euros en primas, un 9,9% mas. El crecimiento méas destacado
en primas se produce en el segmento de productos para pymes que registr6 un
incremento del 32,5% con respecto al afio anterior.

Pago de prestaciones

En el acumulado hasta septiembre, VidaCaixa pag6 un total de 2.731 millones de euros a
sus clientes. De esta cifra, 1.288 millones de euros se cobraron en forma de renta, con
un total de 799.594 prestaciones, y 98.423 prestaciones en forma de capital, por valor de
1.443 millones de euros.

VidaCaixa es la entidad lider en el sector asegurador en Espana, integrada en CaixaBank.
Gonzalo Gortazar es el Presidente de VidaCaixa, Tomas Muniesa es el Vicepresidente Ejecutivo-
Consejero Delegado y Antonio Trueba, el Director General.
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